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yang dusta."

(QS. Al-Ankabut:2-3)
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Semua ini adalah kebaikan dan bantuan Yang Maha Pencipta.
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ABSTRAK

Pengaruh Efektivitas Anggaran Penjualan Terhadap Pencapaian Target
Laba Bersih (Kasus Pada Divisi JTS PT INTI (Persero) tahun 1998-2006)

Di bawah bimbingan Dr.Memen Kustiawan M.Si dan Indah Fitriani SE, Ak

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui proses penyusunan
anggaran perusahaan, realisasi anggaran penjualan, pencapaian target iaba bersih
perusahaan, dan pengaruh realisasi anggaran penjualan terhadap pencapaian
target laba bersih pada Divisi JTS PT INTI (Presero). Realisasi anggaran
penjualan sebagai variabel bebas dan pencapaian target laba bersih sebagai
variabel terikat

Penelitian ini menggunakan metode korelasional yang bertujuan untuk
menyelidiki hubungan antara kedua variabel penelitian. Hipotesis dalam
penelitian ini adalah terdapat pengaruh positifantara realisasi anggaran penjualan
terhadap pencapaian target laba bersih pada Divisi JTS PT INTI (Presero).
Penelitian ini bersifat kuantitatifdengan menggunakan analisis regresi, korelasi
Product Moment, koefisien determinasi, dan program SPSS (Statistical Product
and Service Solution).

Hasil dari penelitian ini memperlihatkan bahwa penyusunan anggaran
dalam perusahaan dilakukan dengan baik dengan melibatkan semua bagian di
perusahaan; realisasi penjualan pada umumnya mencapai nilai yang dianggarkan,
walaupun ada beberapa periode yang tidak mencapai anggaran; pencapaian laba
bersih sangat berfluktuasi dan pada umunya mencapai target; serta data yang
dipakai berdistribusi normal dan memiliki bentuk yang linear. Kemudian dari
analisis regresi yang dilakukan diperoleh persamaan Y= 5.039,67+ 0J5JST.
Persamaan regresi tersebut menggambarkan bahwa b > 0, sehingga dapat
diartikan bahwa terdapat hubungan yang positif antara reiisasi anggaran penjualan
terhadap pencapaian target laba bersih. Sehingga Ho yang menyatakan tidak
terdapat pengaruh yang positif antara kedua variabel ditolak.

Keywords: Realisasi Anggaran Penjualan, Pencapaian Target LabaBersih



ABSTRACT

Influence of Efectiviry of Sales Budgeting toward Achievement of Net Profit
Targeting (Study Case ofJTS Division on PT INTI (Persero) Period of 1998-

2006)

Under leading of Dr. Me men Kustiawan M.Si and Indah Fitriani SE, Ak

This research had purpose to know the process of formulation budget,
realization of sales budget, achievement of net profit target, and correlation
between them. For case study for this research taken from Unit JTS PT INTI
(Persero). For convention, realization of sales budget as independent variable and
achivement ofnet profit target as dependent variable.

Method used for this research was correlative method. Purpose using the
method was to determine whether there is any relation between that two variable.
The hypotesis for this reasearch is findable the positive influence between the
realization of sales budget toward the achivement of net profit target in Unit JTS
PT Inti (Persero). This research has quantitative characteristic and use regresion
analysis, product moment correlation analysis, determination analysis as research
tool. SPSS (Statistical Product and Service Solution) was used as software for
proponent the research.

The research resulting condition that shown the formulation of budget in
the company was taken good with contribution all units; generally, realization of
sales to achieve the budget, although on some period not to achieve the budget;
the achievement of net profit target is fluctuative and generally to achieve the
budget; anddata hasnormal distribition andhas linier shape. Than, from regresion
analisys is got function Y = 5.039,67 + 0,15X. This is discribed that b > 0
(0,15>0), so that is positive relation between realization sales budget to the
achievement ofnet profittarget. So the statement Ho is not have positive influence
between the two variable is rejected.

Keywords: The Realization of Sales Budget, The Achievement of Net Profit
Target
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