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BAB V 

SIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1 Simpulan 

Berdasarkan rumusan masalah, tujuan penelitian dan hipotesis penelitian serta 

hasil penelitian dan pembahasan, maka dapat disimpulkan hal-hal sebagai berikut: 

1. Efisiensi biaya overhead berada dalam kondisi yang baik, dimana dalam kurun 

waktu empat tahun mengalami peningkatan sebesar 58,83%. Hal ini menunjukkan 

bahwa perusahaan manufaktur yang terdaftar di Bursa Efek Indonesia setiap 

tahunnya terus mengevaluasi kebijakannya untuk meningkatkan efisiensi biaya 

overheadnya. 

2. Volume penjualan perusahaan manufaktur yang terdaftar di Bursa Efek Indonesia 

dalam kurun waktu empat tahun mengalami peningkatan sebesar 39,28%. Hal ini 

menunjukkan bahwa volume penjualan setiap tahunnya menunjukkan keadaan 

yang positif dimana terjadi peningkatan yang cukup signifikan. 

3. Efisiensi biaya overhead mempunyai pengaruh positif dan signifikan terhadap 

volume penjualan pada perusahaan manufaktur yang terdaftar di Bursa Efek 

Indonesia. Artinya apabila perusahaan dapat meningkatkan efisiensi biaya 

overhead hal tersebut dapat berdampak pada volume penjualan yang dilakukan. 
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Hal ini disebabkan dengan adanya efisiensi harga jual dapat lebih kompetitif dan 

memiliki daya saing yang positif. 

 

5.2 Saran 

Berdasarkan kesimpulan di atas, maka saran-saran yang dapat diberikan 

melalui hasil penelitian ini baik kepada perusahan maupun untuk pengembangan 

penelitian yang lebih lanjut adalah sebagai berikut: 

1. Dalam pengelolaanya perusahaan manufaktur yang terdaftar di Bursa Efek 

Indonesia untuk meningkatkan volume penjualan yang optimal sebaiknya dalam 

mengontrol biaya overhead dapat selektif agar lebih efisien, sehingga tujuan yang 

diinginkan dapat terlaksana atau tercapai, dimana dengan tingkatan biaya yang 

rendah diharapkan meningkatkan volume penjualan yang maksimal, sehingga 

laba menjadi maksimal dan kemampulabaan yang dapat diterima oleh perusahaan 

juga diharapkan dapat maksimal. 

2. Penelitian selanjutnya diharapkan dapat meneliti lebih dalam tidak terbatas pada 

variabel yang telah diteliti, melainkan perlu adanya penambahan variabel lainnya 

serta diharapkan dapat menggunakan cakupan obyek penelitian yang lebih luas. 

Selain itu dalam penelitian lanjutan diharapkan dapat dikembangkan model 

analisis yang ada untuk mendapat hasil yang lebih mendalam. 


