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BABV

KESIMPULAN DAN SARAN

5.1 KESIMPULAN

Setelah penulis mengadakan pembahasan mentigr@garuh Harga Jual dan Saluran
Distribusi Terhadap Volume Penjualan pada Perusebadol Nenas di Kecamatan Jalan Cagak
Kabupaten Subang, maka penulis dalam bab ini akancoiba menarik suatu kesimpulan

sebagai berikut :

1. Tidak terdapat pengaruh Harga Jual terhadap Voli@eualan pada perusahaan
dodol nenas di Kecamatan Jalan Cagak Kabupatem&ubal ini dapat dikarenakan
metode penetapan harga jual yang digunakan padasgteran dodol nenas di
Kecamatan Jalan Cagak Kabupaten Subang kurang belgatdilihat dari hasil
penelitian yang menunjukkan adanya hubungan yamgasaendah antara Harga Jual
dengan Volume Penjualan.

2. Tidak terdapat pengaruh Saluran Distribusi terhadégume Penjualan pada
perusahaan dodol nenas di Kecamatan Jalan Cagakp&®&in Subang, hal ini bisa
dikarenakan pemilihan saluran distribusi baik deegi bentuk saluran distribusi
ataupun sasaran daerah pemsaran yang digunakanppadahaan dodol nenas di
Kecamatan Jalan Cagak Kabupaten Subang kurang belaatdilihat dari hasil
penelitian yang menunjukkan adanya hubungan yangasaendah antara Saluran
Distribusi baik yang diukur dari segi bentuk satudastribusi maupun sasaran daerah

pemasaran dengan Volume Penjualan.
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5.2 SARAN

1. Bagi perusahaan (Perusahaan dodol nenas di Kecadatam Cagak Kabupaten Subang
Hendaknya perusahaan dodol nenas meninjau kembp#bdide penetapan harga jual dan
pemilihan saluran distribugiodol nenas yang digunakan. Hal ini dapat dilakulkeamgan
memperhatikan metode-metode penetapan harga jdal denas dan pemilihan saluran
distribusiyang lain selain metode penetapan harga jual damlipan saluran distribusi
yang digunakan perusahaan dodol nenas saat ingdatamal ini juga perusahaan dodol
nenas diharapkan mampu menetapkan metode-metddepsenilihan yang lebih tepat
bagi harga jual dan saluran distribusi sehinggaumel penjualan dodol nenas pada
perusahaan dodol nenas akan lebih meningkat.

2. Bagi Peneliti lain
Perlu dilakukan penelitian lebih lanjut tentangtéalfaktor yang mempengaruhi volume
penjualan pada perusahaan dodol nenas di Kecardalam Cagak Kabupaten Subang
selain harga jual dan saluran distribusinya. Di@am itu, perlu dilakukan penelitian
serupa dengan populasi yang berbeda pada jenismolaénas lainnya yang ada di
perusahaan dodol nenas sehingga nantinya dapatbiti&esimpulan menyeluruh
mengenai harga jual dan saluran distribusi dodohsgada perusahaan dodol nenas di

Kecamatan Jalan Cagak Kabupaten Subang.



